安徽口子酒业股份有限公司
投资者关系活动记录表

	
投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 :投资者接待日活动

	参与单位名称及人员姓名
(共计10家机构)
	中泰证券：龚小乐
中金公司：邢庭志、陈文凯
长信基金：吴廷华
华商基金：高大亮
弘尚资产: 蒋小东
常州信辉创投：汤浩
才华资本：朱嘉璐
广发证券：王文丹
东方证券: 萧婵
东北证券：李强
新高投资：张建根
浙商证券: 张燕

	时间
	2017年5月4日16:00—18:00

	地点
	酒店会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：徐钦祥

	投资者关系活动主要内容介绍

	    本次调研活动与会投资者、研究员就关心的问题咨询了公司相关领导，主要有以下几点：
1、公司营收较去年同期上涨约10%，净利润上升了近30%，请问公司净利润增幅较大的主要原因是什么？
答：原因主要是2016年白酒市场回暖，尤其是受益于消费升级，品牌白酒竞争力提高，高档白酒市场增长。高档白酒作为公司收入和毛利贡献最高的产品，毛利率保持稳定，公司努力提升并稳定优质基酒的出酒率、增加优质酒的库存及陈化老熟时间等方式，有效提高了高档白酒的产量，满足市场对高档白酒的需求，为公司盈利持续增长提供保障。公司通过调整品种结构，中低档白酒销售收入下降，但是毛利率有所提高。
2、问公司2017年第一季度公司净利润增长20.80%，2016年第一季度较2015年同期净利润增长54.45%，净利润增长率下降的主要原因：
答：主要原因：1、公司高档白酒销售收入各期占比有所不同，2017年第一季度高档白酒销售占比为92%左右，2016年第一季度为91%左右，而2015年第一季度为86%左右。2016年一季度较2015年一季度高档白酒销售占比增加5个百分点。在其他期间费用占销售收入变动不大的情况下，使得各期同比净利润变动幅度大于销售收入变动幅度。

2、2017年第一季度期间费用占销售收入比与2016年第一季度占比增减变动不大，为31%左右，而2015年第一季度期间费用占销售收入比为35%左右。

3、公司2016年在省外市场经销商数量为何减少了58家？
   答：本公司在经销商合作上采取“市场共建，利润共享”的合作模式，对经销商分别从意识、实力、队伍、网络、管理五个方面进行全面动态考核管理，对不具备经营能力的客户会不定期进行梳理，采取优胜劣汰，对不具备发展潜力的经销商进行优化或淘汰。
4、一季度报告中有2.7亿的应付账款，主要有哪些项目构成？
   答：主要为酿酒原料及包装材料款，其中酿酒原料占20%左右，包装材料占57%左右。
5、公司在渠道建设方面省内、省外的操作方式分别是什么？
   答：省内市场积极督促经销商深化市场基础建设，建立市场健康发展机制，集中优势资源，紧抓核心消费者。省外市场主抓重点区域，以点带面，继续实施市场分类管理，按照“一地一策”的运营思路，采取深抓省外规范提升的操作策略。
6、公司未来对电商渠道的建设是否有规划？
   答：公司将根据市场情况适时发展电商销售业务。
7、高盛今年是否有计划继续减持？
      答：高盛在上市招股书中承诺所持口子窖股份锁定12个月，在锁定期满后12个月内减持股份数量不超过70%；在锁定期满后的24个月内，减持股份数量不超过100%。目前本公司未获悉高盛就所持口子窖的股份解禁后的退出安排。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年5月4日


