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	日期
	来访机构
	公司参与交流人员

	2017年9月12日
10:00-12:00
	广发证券、中欧基金管理公司、广发基金、
重德睿恒丰资产管理有限公司
	董秘刘安民

	2017年9月12日
16:00-17:30
	国信证券股份有限公司
	董秘刘安民



一、请刘总简要介绍公司2017年上半年经营情况及下半年展望
公司2017年上半年实现收入10.77亿元，同比增长55.36%，净利润1.37亿元，同比增长23.81%，其中，技术服务业务实现营业收入3.89亿元，同比增长10%。产业化制造业务实现营业收入6.88亿元，同比增长103%，主要是重卡行业景气度高，公司抓住市场机遇，大力开拓市场，收入规模大幅增加。
展望下半年，完成全年营业收入16.8亿元、利润总额3.7亿元的预算目标应该没有问题，争取实现收入18亿元、利润总额4.3亿元的奋斗目标， 保持业绩平稳健康发展。
二、公司技术服务订单如何？
上半年技术服务新增订单合同额与去年同比基本持平，研发订单略有增长，订单确认变化的幅度不能准确计量，整体趋势保持平稳。
三、未来公司检测业务还有大的开支和投入吗？
一方面，重庆总部基地未来的能力建设将填平补齐，另一方面将进一步提升华东、华北、华南能力建设的布局。
四、公司技术服务法规检测和研发检测的收入占比？未来发展趋势如何？
公司没有准确严格去区分研发性检测和法规检测占比，企业产品开发到满足法规标准的整个过程中，要做的开发性试验比较多。目前公司研发性测试业务越来越多，占比在上升。测试评价服务行业未来发展前景可以乐观看，中国汽车行业已进入一个较为长期高位稳定运行时期，公司将继续本着做强技术服务业务的战略思想，继续加强投入，加快全国布局推进，积极探索商业模式的升级，进一步转变商业模式，积极拓展研发业务。
[bookmark: _GoBack]五、公司中报显示专用车毛利率降到历史最低水平，未来公司专用车业务的展望如何？
专用车行业毛利率相对较低，是依靠规模化、精细化、集约化而达到盈利的。由于上半年公司专用车处于产品结构调整和搬迁调整恢复阶段，销售收入相对较小，产能未能释放，成本较高，影响了毛利率。专用车作为公司成果产业化的一个重要平台，未来将按照公司”十三五”战略规划，积极推动产业转型，实现公司业绩逐步好转。
六、请介绍公司风洞项目情况？ 
公司的风洞项目规划投资5个亿左右，建设内容主要包括一座空气动力学-声学风洞（AAWT）和一座环境风洞（CWT）。目前项目进展顺利，已经进入施工阶段，预计2018年底建成投入使用。项目建成后达到正常经营年度（2019年），预计可实现收入11,000万元，汽车风洞建成后将大大缓解国内风洞试验资源紧张的局面，进一步完善公司技术研发基础条件和能力，形成整体技术研发服务优势，促进公司研发和检测业务的发展。
七、公司技术服务有哪些竞争对手，如何在同业竞争者中体现公司竞争力？
公司技术业务的主要竞争对手是国内 6 家获得政府主管部门全面授权的国家级质量监督检验机构。科技研发能力是核心竞争力，人才是根本，公司一直重视技术服务能力的建设，保持在行业的竞争力。公司将进一步加强研发能力的建设，在NVH、安全、空气动力学、动力总成对标分析、底盘性能调校等领域达到国内领先水平，形成特色、优势和品牌，提升中国汽研技术服务软实力和行业影响力。同时加强商业模式创新，努力打造中国汽研安全指数等级评价、智能化等级评价等品牌，形成中国汽研平台效应和协同效应。 
八、公司研发业务板块中，哪些业务增长较快？
公司研发的重点是以提高汽车产品性能和品质为发展方向，在汽车安全，NVH、底盘调校、轻量化以及新能源汽车等方面形成特色， EMC、碰撞安全等业务增长较快。
九、公司未来新能源汽车方面有什么布局？
公司很早就开展了电动车的研发工作，2008年成立凯瑞电动汽车系统有限公司，专业开展新能源汽车业务。电动车领域是公司未来战略发展方向，未来将以整车控制器、电机控制器和电驱动系统总成为主导产品，目前正在做产业化前期的一些准备。
十、公司有电动车检测吗？新能源汽车的检测与传统汽车的检测存在哪些差异？ 
公司有电动车检测，公司新能源汽车电机、电池检测这块业务虽然量大，收入占比并不太高。关于电动汽车的法规检测，公司具备完整的整车及零部件检测能力，其中整车检测与传统车相比，要增加续驶里程、能量消耗、EMC等测试项目，零部件增加了电池、电机和电控系统等的测试项目。
十一、轨交业务如何？ 
2017年轨交业务预算目标收入1亿元左右。由于研发投入大，市场竞争激烈，利润有所下降。公司轨交产品品种多，包括地铁、70%和100%低地板、单轨和高铁。老产品方面估计明年上半年重庆2号线加车项目要启动。公司在新产品方面也有所突破，吊挂式单轨齿轮传动和基础传动装置形成批量生产，完成高铁中国标动（复兴号）CW350（D）装车，CW280均已完成60万公里运营考核，具备量产条件。高铁250公里动车统型新产品也已经进入开发试制。
十二、公司未来有资本性支出计划吗？ 
未来基地的发展将不断补充能力建设、完成风洞后期投入。
十三、公司技术服务主要有主要有哪些客户？
主要客户包括长安、江铃、江淮、吉利、红岩、东风等乘用车企业和商用车企业。 
十四、部分自主品牌业务下滑明显是否对公司有影响？是否考虑收购一些检测类的业务？
中国汽车行业未来可能会面临重组洗牌的情况，公司是独立第三方机构，客户比较分散，无论市场如何进行重组、洗牌，汽车技术服务市场的总量还在，因此影响不会太大。公司会加强市场研究，积极发展与客户的合作，建立良好的业务关系。从发展路径上，如有好的项目和投资机会，公司不排除通过并购重组方式实施扩张，从检测业务行业及发展的实际情况看，目前没有收购检测机构的具体想法。
十五、公司未来业绩主要靠技术服务吗？
“科技立院、产业兴院、创新发展”是公司的指导思想。技术服务板块目前是公司利润的主要来源，但产业化业务未来一定会越来越好，也会有利润贡献。
十六、公司会不会去争取汽车行业的创新平台，中长期争取国家级的创新平台？
公司已有国家燃气汽车工程技术研究中心、汽车噪声振动和安全技术国家重点实验室、替代燃料汽车国家地方联合工程实验室等多个国家级创新平台，我们会继续抓住机遇，积极争取更多的国家级的创新平台。
