证券代码：603690                                  证券简称：至纯科技
上海至纯洁净系统科技股份有限公司
投资者关系活动纪要

时间：2017年11月03日上午9:30-11:30
地点：上海市闵行区紫海路170号二楼会议室
上市公司接待人员：董事会秘书柴心明、证券事务代表张娟
参与人员：中海基金、东莞证券、方正证券、工银瑞信基金、广发证券、国联证券、国元证券、华金证券、民生证券、平安证券、万联证券、太平洋证券、浙商证券、中泰证券、川财证券、东海证券、景顺长城基金、兴业基金、兴业证券、汇丰晋信基金、瑞蔓资本、海通证券、银华基金、合众资产、红象投资、华泰柏瑞基金、国泰君安、国投瑞银基金、海富通基金、信澳达银基金、诺德基金、交银施罗德、泓德基金等
主要内容：
1、公司目前系统和设备收入占比情况？未来对两类业务的规划？
公司目前仍是高纯工艺集成系统占大部分；趋势是设备的比重在不断上升，但短期不会超过系统。未来，从长期看，设备的增长有可能超越系统的增长，从而在收入结构中两者所占比重相当。
2、高纯工艺整体解决方案主要分为哪些部分/要素？核心环节有哪些？
高纯工艺整体解决方案主要分为系统方案设计、设备制造、现场安装调试、测试验证和售后服务及维护等； 核心环节是设计和制造。
3、各领域对高纯工艺的要求差异大吗？客户结构多元化对公司产品或服务会不会要求更高？有没有规模效应？
高纯工艺涵盖高纯水、高纯工艺气体、高纯工艺化学品等多种工艺介质的制备和供应系统，各领域针对不同的介质有一定差异，整体要求和细分领域的核心工艺机台的需求息息相关。
客户结构多元化，公司及时跟动客户的要求，公司提供高标准的产品或服务。
高纯工艺所在的行业是高附加值、定制化的行业，规模效应并不显著，但规模化生产对降低成本有一定的积极影响。
4、公司给上海华力集成电路制造公司提供的特种气体订单最终金额是多少？一般晶圆厂的产能投资里面，高纯工艺系统集成需求量有多少？
公司已公告华力中标事项，但尚在签订合同过程中，相关金额等具体事项公司会及时进行信息披露，可关注公司后续公告。
晶圆厂的产能投资中，高纯工艺系统集成一般占比5-10%。
5、设备主要提供商有哪些？公司目前设备包括哪些系列？进口替代进程？
公司目前主要是自产设备，有气柜、尾除、化学品柜、调配柜、清洗设备等。在国家半导体、电子行业的国产化战略影响下，进口替代将稳步推进。
6、系统业务中系统检测、维护保养、生产托管这些部分收入占比多少？
系统检测、维护保养包含在系统集成的主合同中，不单独计算收入；
生产托管业务占整体业务量不超过5%。
7、公司研发投入如何？有哪些重要储备项目？
研发代表着公司未来的生产力，因此公司非常重视这一方面。公司2016年刚刚设立院士工作站，并与相关国家重点院校和实验室积极对接，针对用户在生产和研发过程中提出的特殊需要开展相关的研发工作。相关的研发项目均是针对公司核心业务相关，围绕高纯工艺相关，目前均在稳步进行中，如有需要披露事项公司会及时公告。
8、公司收入按下游领域划分，占比情况如何？公司对下游客户领域分布的规划？（产能分布，风险分散？）
公司70-80%收入来源于电子相关领域；
公司未来几年的业务发展重点主要集中于泛半导体（集成电路、MEMS、OLED、化合物半导体等）、生物制药领域。
9、公司主要客户产能扩张情况？高纯工艺系统和设备通常占下游客户投资比例？
行业扩张情况已经十分明了，国家层面有大基金，地方也配套有基金。
智能信息时代，处处离不开芯片，而芯片产业目前仍是国家的短板，国家投资近万亿资金，大力扶持半导体、电子领域，带动上下游产业链的发展。
高纯工艺系统和设备通常占下游客户投资比例5-10%。
10、公司拥有至砾机电、诺同电子、驭航信息、至渊科技、鸿宝医疗、上海天鼎6家子公司和一家参股子公司，各家公司的业务的定位？
至砾机电是电子领域气化设备制造公司
诺同是电子领域测试调试服务公司 
驭航是电子领域专业系统数字化服务公司
至渊是自贸区的公司，开展电子领域电子材料业务，同时便于开展国际业务
鸿宝和天鼎现正处于动迁停产中，分别是医药设备制造公司和医药服务公司。公司已控股珐成制药，医药相关业务将并入珐成继续运营。
参股子公司至淳是医药领域的软件公司。
我们还有一家全资子公司叫至微，是做湿法领域清洗设备的研发和制造。
11、国内和国际企业的工艺差距？目前国产替代程度如何？
公司服务领域较广泛，不同领域，国内与国际的差距不能一概而论； 就半导体领域而言，国内与国际企业差距仍然较大。目前国产替代还在起步阶段。
12、主要竞争对手包括哪些？公司的优势包括哪些？
主要竞争对手是台湾帆宣、法国液空、日本东横、日酸、和韩国STI、汉阳等；
公司的优势:作为国内的公司，处于整个半导体产业向中国转移的良好形势下，且是国内唯一一家上市公司，具备融资渠道、享受国产化进程带来的政策倾斜。公司与国内下游专业用户（如BOE、中芯国际）合作编写相关专业的国家标准，制定行业规范。
13、公司毛利率波动较大的原因？工业和设备业务毛利率情况？不同下游领域对应业务盈利情况？
公司每笔业务都是具体问题具体分析的（CASE BY CASE），随着单笔订单金额的增大，单个订单的毛利率对公司整体毛利率会有一定的影响，但没有较大的波动。
设备的毛利率略高于系统集成的毛利率。
14、单个订单的平均金额？公司承接大订单的能力？
每笔订单标的不同，金额会存在一定的差异，不可一概而论。
公司完全具备承接大订单的能力，订单金额达到信息披露规定要求的我们会及时公告，如前不久的华力特气项目。随着公司对接资本市场，这些年来局限公司承接大订单的瓶颈有效提升。
15、产品交付周期？公司信用政策？
产品交付周期根据订单大小一般为3-18个月； 公司的信用政策根据行业不同、客户不同，信用政策都会不同。战略客户在合作初期会有一定宽松的信用政策，以驱动客户将系统从外资供应商切换到本土供应商，当然，这些都是以针对优质客户（用户评级系统）的。这些客户在经过一定服务时间，信用政策会调整到更利于公司。
16、公司应收账款比例高，目前应收账款的结构？（账龄，不同领域客户的应收账款等），对应收账款的管理？
半年报、年报中都会披露应收账款的相关情况，敬请关注。
17、2017年经营情况？目前订单情况？
由于半导体行业的兴起与快速发展，公司受益于国家战略，17年订单情况比往年有大幅提高。公司17年的订单中，有一大批优质用户，如和辉、华力、中芯国际、长鑫（睿力）、海力士等一批重点项目。具体公司会按要求及时披露。
18、募投项目情况，进程等？
目前募投项目进展顺利，正好有利于公司的发展机遇。
19. 公司在手订单情况,主要下游行业与需求占比；公司公告的上海华力集成电路制造公司预计合同签署时间与产品交付周期；半导体等行业的主要客户,医药,光伏等行业的需求与发展趋势？
公司将于近期与华力签订合同，现在商讨细节问题，具体情况请关注后续公告。
半导体行业作为国家重点布局领域，其发展势头和速度、规模肯定高于医药和光伏。但医药领域也有巨大机遇，公司主要布局在单抗、血制品和疫苗领域，都是在未来有长足发展的抗周期的领域。
20.高纯工艺系统行业的市场容量,技术与市场等进入壁垒；行业集中度较低的原因，增值服务的需求
公司所处行业，竞争对手主要是国外同行，技术与市场准入壁垒高，公司之前主要服务于医药、光伏、LED、光纤等下游客户。近年开始主要凭借技术和产品进入平面显示和半导体领域。公司早在10年前就开始跟动半导体领域对高纯工艺的需求，提前谋划，但作为一家本土创业的企业，资金一直是瓶颈，现在恰逢国家推动半导体行业大发展时，公司上市补齐了短板，有利于战略的实施。对于这些高端产业，我们可以形象的打个比喻：厂房和洁净室是人体的骨骼；工艺机台是人体的五脏六腑；而高纯工艺系统就是人体的心血管系统，和最终的良率息息相关。所以，这是一个技术、人才和资金上都有一定壁垒的细分市场。
 现阶段提供厂务托管等增值服务。未来公司会加强建设“云+端”的专业服务系统，让用户实时地了解到相关系统的维护保养状态，增值服务也会是新的贡献利润的领域。
21.公司核心竞争优势,主要竞争者比较
公司所处行业，竞争对手主要是国外同行。与国外同行相比，公司具有“天时、地利、人和”的优势。天时即国家政策扶持、地利即本土优势，国产化进程势不可挡、人和即公司团队长期稳定，目前吸引各方高端人才（举例讲，今年来公司已经有多名来自台湾、马来西亚和韩国籍的同事入职）。同时，公司坚定地不断加大研发，尤其在和高纯化学品有相关性的湿法工艺设备方面加大研发投入，力求成为湿法设备国内领先的优秀供给。
22.公司股权激励计划中17年的业绩预计达成情况
公司对完成股权激励计划中的考核指标表示乐观。
23.公司产品毛利率的提升空间,钢材等原材料价格波动的影响
公司作为A股唯一一家高纯工艺系统集成供应商，具有先发优势，随着整体能力的提升，采购规模扩大，与客户、供应商的议价能力都会上升。
24.高纯工艺系统对工程师等人员的要求,公司研发与技术人员数量。	公司研发与技术人员近50人。
25.公司发展战略规划,并购与融资资金需求
[bookmark: _GoBack]公司将于明年初制定未来5年发展规划。
