证券代码：603813                                    证券简称：原尚股份
广东原尚物流股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                              编号：GSL2017-003
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	[bookmark: _GoBack]万联证券方利平；万联证券杜国铭

	时间
	2017年12月13日下午14:00

	地点
	广州市增城区永宁街创业大道128号公司二楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	财务总监、副总兼董事会秘书李运；证券事务代表钟情思

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 公司李运李总介绍公司基本情况
二、投资者交流环节

1、 公司今年第四季度的业务发展形势如何？
回复：公司今年第四季度业务发展正常。

2、 公司客户集中度风险较高，目前有无分散风险的具体规划？
回复：公司在非汽车零配件物流配送业务也已取得了一定突破，公司在华南地区开发了快递物流业务，主要客户为顺丰、京东；公司在华中地区和华南地区开发了冷链物流业务，主要客户为百胜餐饮、卜蜂莲花；公司在广州至上海或武汉方向的线路上集拼了部分非汽车客户的货物，主要包括金发科技、摩恩卫浴、顺丰等。
公司已在天津、合肥以及重庆购买土地并新建物流基地为业务扩张作准备。随着物流基地的陆续使用，公司的服务能力将得到大幅的提高，可以扩大与江淮汽车、一汽大众以及长安民生等其他客户的合作规模，并能够进一步开发其他汽车类客户。

3、 麻烦具体介绍一下公司与广汽本田的合作方式（包括定价方法、收款模式、合同期限等）？
回复：广汽本田与原尚物流签订合同包括框架协议《取货物流业务委托合同书》和具体线路或业务的《单项合同》，框架协议签订周期为三年，具体线路或业务的单项合同，签订周期为一年。公司与广汽本田的收款模式为N+2。每年，广汽本田对当年所有物流供应商进行考核，并确定次年合作线路。报告期内，广汽本田与原尚物流的合作关系较为稳定，在变更或增加零部件供应商的情况下，也会与公司继续保持紧密合作关系。

4、 咱们面临的竞争格局如何，例如和竞争对手比，竞争优势如何？
回复：
汽车零部件物流行业，目前随着国内汽车行业的快速发展，零部件物流的需求大幅增长，同时物流技术不断提升，具备汽车零部件JIT配送能力的企业越来越多，整车生产企业开始引入外部的物流企业，以提升服务质量，降低物流成本，这也给规模化的第三方物流企业带来了市场机遇。国内专业化的零部件物流企业数量较少，部分以整车物流或非汽车物流为主要业务的传统物流企业已开始进入零部件物流领域，比如长久物流、中远物流以及招商局物流等，但整体的市场份额较小。相比同行，公司主要的竞争优势有1、物流基地优势2、运力优势3、价格优势。
5、 目前许多汽车厂都在发展自己的物流公司，这些车厂附属的物流公司，会否威胁到公司以后的生存？
回复：
公司与本田相关客户的合作时间较久，公司已经成为其重要的供应商之一，双方已建立了相互依赖的稳定合作关系。公司在物流网络、服务质量以及成本等方面具备一定优势，保证了公司业务的持续性。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年12月13日





