南京康尼机电股份有限公司
投资者关系活动记录表
	
投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他：投资者接待日活动

	参与单位名称及人员姓名

	中金公司 孔令鑫、李由  招商证券 吴丹  中信证券  左腾飞
中泰证券 于文博、许忠海  中银国际 陈祥  东海证券  赵军伟
东兴证券 樊艳阳  平安证券  吴文成  广发基金 张钊
泓盛资产  侯十为  交银施罗德  刘鹏  中融信托  马成浩
海富通基金 徐斌   国联安基金  刘佃贵、林禄
上海乘是资产  吴雁  泰达宏利 谢天卉  三星资管  徐平
长安基金  沈晔  北京浩蓝行远投资  宋谨  星石投资 古建军
兴业基金  张希晨  盘京投资  赵斌  中信建投 刘泊宁

	时间
	2018年1月18日15:00—17:00

	地点
	公司六楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司董事会秘书：徐庆
公司证券事务代表：刘健

	


投资者关系活动主要内容介绍

	  本次调研会上，公司董事会秘书首先给各位投资者介绍了公司生产经营情况、配套募集资金进展情况等，随后投资者们就关心的问题咨询了公司董秘，主要内容如下：
  1、2017年，公司动车组外门市占率、营收情况等如何？
  答：截至2017年底，公司动车组外门系统市场占有率超过35%，年内，公司外门产品在首批复兴号动车组占比高达80%。2017年，公司动车组门系统产品收入占康尼本部收入15%左右。
  期间内，为了积极拓展市场，产品价格略有下降，对动车组外门系统产品的毛利率有一定影响，未来有望回归正常水平并保持稳定。
  2、城轨门系统产品的交付情况如何？
  答：公司城轨门系统产品十多年来，一直保持在50%以上的市场占有率，加之，公司自主研发的远程健康诊断系统运行效果得到客户的广泛认可，进一步提升了产品的竞争力，2017年，城轨市场上公司获得的订单有较显著的增长。
  3、请展望下CR200J集中动力型及维保业务未来市场前景？
答：集中动力型机车取代的是之前的25T车型，该车型自2016年开始基本上就不招标了，2018年，集中动力型机车应该会有招标，该门系统的单价与250km/h动车组门系统单价相近，订单周期在3个月左右。
2016年公司维保配件业务收入1.4亿元，2017年1-9月收入1.7亿元，同比增长65%，维保业务收入能够取得较高速的增长，主要受益于公司之前的部分存量门系统产品相继进入大修阶段，未来也会积极开拓动车组外门维保市场。
4、2017年，公司新能源汽车零部件业务收入如何？
答：2017年上半年，康尼新能源收入6000万元，亏损1300万元左右，较16年下滑较多，主要原因有两方面，一方面是产品客户结构的调整，从主要以客车厂商为主，向乘用车市场转移且部分乘用车厂商年内出现了一定的回调；另一方面主要是公司内部管理方面的问题。
公司新能源汽车连接器产品的主要竞争对手包括中航光电、永贵电器、巴斯巴等。
5、相关新产品的研发、市场拓展如何？
答：2016年，公司自主研制了新能源公交车电动塞拉门，首批75套门系统订单实现交付；2017年，交付超过1500套，截至2017年底在手订单近2000套，合作方包括苏州金龙、南京金龙、中通客车、苏州海格、比亚迪、珠海银隆、上海申沃等；闸机核心部件已成功投入市场，在南京地铁部分站台上实现对进口产品的国产化替代；自动翻转桌椅已顺利通过认证，进入试运行阶段。
6、龙昕科技的发展历程？
答：龙昕科技主要以表面处理业务为核心，向产业链前、后端延伸，打造消费电子精密结构件表面处理整体解决方案提供商。初期主要从事塑胶表面处理（简单），后来发展到全制程，最后发展到特殊表面处理。龙昕科技深耕塑胶表面处理领域，工艺成熟，种类全面；与OPPO合作开发NCL工艺，目前已大量投产，技术和产量水平均为业内龙头。 塑胶金属化、金属陶瓷化、复合材料玻璃化等材料的技术储备，与行业发展趋势吻合。
7、龙昕科技2017年业绩完成情况以及2018年业绩展望？
答：关于龙昕科技2017年业绩的具体情况届时请大家重点关注公司的年报，公司2017年年报会并入龙昕科技12月份的业绩。
龙昕科技的强项在于塑胶金属化、金属陶瓷化、复合材料玻璃化等特殊复杂工艺，传统、技术成熟的工艺龙昕的业务量很小，因此之前市场的“砍单”消息对龙昕影响不大，依据龙昕科技现有的订单，2018年有望继续稳定增长。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年1月18日




