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上海洗霸科技股份有限公司

投资者调研活动记录表

2018 年 1 月 23 日 编号：2018 调-001

调研类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

调研者单位 安信证券等4家机构

调研者身份
邵琳琳：安信证券研究中心环保行业首席分析师

韩 颖：中天证券投资业务一部研究员

张浩佳：东吴基金研究策划部研究员

王 宁：国信证券经济研究所环保行业分析师

林 伟：国信证券自营部研究员

调研时间 2018 年 1 月 23 日下午

调研地点 上海·公司办公总部会议室

接待人员 董事会秘书，证券事务助理

释义 除另有所指外，“公司”均指上海洗霸科技股份有限公司。

调研内容

问 1：市场关注 PPP 项目，请说明公司的发展的计划和相关的技

术？

答：公司十分关注 PPP 项目，但是对于项目的选择很谨慎，偏

向于东南沿海地区，重点关注水处理的项目，公司控股子公司海绵

城市建设（上海）有限公司主要业务发展方向即包括相关 PPP 项目，

辐射指向包括工业水处理和市政水处理两个方面的 PPP 项目。工业

水处理技术和工艺要求通常高于市政水处理，公司的技术水平满足

各类目标领域水处理业务的要求，已经为相关 PPP 项目的进一步拓

展做好相关的技术储备。公司资金面充足，拥有良好的企业形象，

透明度高，获得相关 PPP 项目的政府方主体和其他主体的认可不存



在障碍。水环境污染治理方面的项目（市政水处理 PPP 项目），对于

公司而言，属于重大项目，我们坚持自己的项目选择标准。根据相

关具体项目的特点和公司的优势，我们考虑有选择性地参与一些项

目的投标。简单讲，我们主要考虑三个因素：（1）水环境污染治理、

黑臭河治理与生态修复等环保项目为优先项目；（2）项目所在地应

符合国家环保战略；（3）项目的合法性和合理性。

问 2：公司是轻资产公司，体量较小，如果公司做 PPP 项目，会

不会影响资金流？

答：公司目前的资产负债率较低，开展 PPP 项目相关业务可能

会降低毛利率，但是公司目前的资金流和其他财务状况良好，为 PPP

项目提供了良好的基础准备，虽然现实中可能存在一定的摊薄利润

的风险，但是从长远的角度来看开展 PPP 项目有利于公司未来的发

展。

问 3：请说明一下对 2018 年工业水处理市场的看法？

答：市场整体行情较好，首先国家政策有利于工业水处理市场

的发展，国家环保政策要求在逐步提高，市场投入增加。但是等待

项目实施的时间可能较长，一些企业环保改造存在滞后期，因此不

会在短期内造成公司业绩的快速增长，但是从长远来看，未来的水

处理市场可能会较之前有更好的发展。

问 4：请说明一下公司客户合同方面的续签情况？

答:总体上，公司经营稳定。公司的服务效率和服务质量良好，

获得客户的一致认可，在行业内口碑良好，客户黏性很强，近年来

实际也保有较高的重点项目合同续签率。

问 5：公司的工业水处理偏向于钢铁、石化、汽车、造纸行业，

这些行业未来水处理的发展前景如何？

答：我们理解，相关工业项目的顺利实施乃至业务拓展，必然

基于国家整体经济情况的发展和相关行业的整体政策、市场环境。

在可预见的未来，我们认为钢铁、汽车、石化等行业主要企业的发

展前景较好。因为公司自身业务重点的适当调整和相关重点客户服

务采购模式的转变，公司造纸行业的业务量近年有所萎缩，公司目

前市场占有率有限。当然，部分大型企业内部工业水处理能力的提

升和模式探索，外加同时存在一部分体量较小的公司占据了部分特

定领域的细分市场，也对公司相关工业领域水处理业务的拓展构成

了一定的障碍。未来公司会在保持现有业务的稳定发展的情况下，

依托国家环保政策的更新升级，尝试逐步开拓更多的细分市场业务，

进一步深化细分市场的服务渗透程度。总体上，我们对公司未来工

业水处理业务保持谨慎乐观，市场发展前景偏向正面。

问 6:2017 年公司的订单情况，签了订单后，多久反映到利润？

答：2017 年公司的订单量保持稳定，一般订单签订后 2个月左



右会逐步反映到利润方面。公司目前订单整体数量较为平稳，合同

数量有所增加，基本可以预期短期内订单体量持续性较强，也不排

除会有一定的增量的可能性。

问 7：公司目前的并购计划？

答：相关方面，公司目前没有应该披露而未披露的信息。

问 8：公司目前的技术人员人数和行业竞争力？

答：公司主要业务内容为水处理技术整体解决方案服务，主要

是以化学水处理技术为基础，以化学品（药剂）为手段，为客户提

供专业的水处理技术整体解决方案服务。公司的竞争优势，主要在

于较强的研发实力、丰富的项目经验、稳定的客户基础、综合的服

务能力和细分领域较高的品牌知名度。目前，公司技术人员占公司

员工总数的 10%左右，拥有众多的相关专利技术和非专利技术。公

司目前技术研发实力、项目管理能力等方面处于相关细分领域国内

同行先进水平，与相关跨国企业相比差距已非常小。在部分水处理

领域（如民用领域、制浆造纸、汽车制造），公司技术实力和项目能

力处于同行业领先水平。公司会根据发展需要进一步引进相关的高

层次人才和技术，力求保持竞争力的持续性。

问 9：化学品采购的成本增加是否会影响公司的毛利率？

答：公司是目前沪深交易所唯一一家水处理化学品技术服务类

上市公司，每年直接采购的水处理单剂量较大，是单剂生产商的重

点客户。当水处理单剂原材料价格发生波动时，生产企业通常会给

予公司相当长时间的稳定价格。如果原材料价格出现大幅上涨，单

剂生产企业通常会给予公司最优惠（之一）的价格。客观讲，公司

业务所涉的水处理单剂部分品种价格波动较大。对此，公司在依法

争取相关单剂采购价格优势的同时，也进行了相应的技术创新与工

艺创新，改用价格相对稳定的化学品创新工艺代替价格波动较大的

化学品传统工艺，在创新成果得到业主的高度肯定的同时，大幅度

降低了公司的服务成本和业主的经营成本。截至目前，公司整体利

润率并未受到相关因素的较大影响。

问 10：国家环保政策在工业领域，相关不达标企业可能关停，

这块对公司业务有何影响？

答：公司工业领域客户绝大部分属于各行业的龙头企业（世界

五百强企业或中央重点骨干企业），这些行业龙头企业，无论在技术、

规模、产能与装备等各方面，均处于行业领先或领导地位。这些企

业基本不会出现因不达标原因而关停的情形。我们理解，行业内其

他不达标企业的关停，对行业龙头企业是利好，对公司形成潜在的

或间接的正面效应。

附件清单 无



披露路径 “上证 e互动”


