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上海荣泰健康科技股份有限公司
机构调研纪要
一、时间：2018年6月6日
二、地点：上海市长宁区金钟路968号临空SOHO 6号楼1楼泰咖啡                     
三、调研机构及人员：
	序号
	机构名称
	人员姓名

	1
	安信证券
	张立聪

	2
	安信证券
	苏梦

	3
	嘉实基金
	高红生

	4
	鹏华基金
	黄奕松

	5
	大成基金
	杨挺

	6
	大成基金
	陈丹霞

	7
	佳翰投资
	张硕

	8
	逸博投资
	吕国锦

	9
	申万宏源
	任慕华

	10
	淡水泉投资
	杨烨

	11
	海通证券
	王婧

	12
	海通证券
	朱默辰

	13
	民生证券
	陈梦

	14
	国海证券
	谢东

	15
	宽远资产
	梁力

	16
	中原股权
	刘轩华

	17
	中原股权
	田梦鸽

	18
	中原股权
	翟宇

	19
	天体投资
	阮江

	20
	南京证券
	肖滨

	21
	新泉投资
	李一鸣

	22
	龙腾资产
	田慧蓝

	23
	兴业基金
	徐玉良

	24
	东兴证券
	魏夏强



接待人员：应建森、耿元元
记录人：王冬

四、会议内容
公司董事会秘书应建森先生就投资者关注的内容进行了交流，具体交流情况如下：
1、 目前公司的品牌定位是怎样的？
公司把“荣泰”这个品牌定位为中高端品牌，我们希望它能向消费者传递高端、厚重和品质保证的品牌形象；“摩摩哒”通过共享按摩进入大众视野，我们希望把它打造成时尚、轻松型的品牌。两个品牌的目标消费群体是分层的。这也是公司主动应对不同细分市场的竞争所采取的品牌定位策略。
2、 荣泰的核心竞争力主要体现在哪些方面？
荣泰的核心竞争优势在于产品的研发和制造、产品质量的稳定性、荣泰制造的按摩椅在全球的市场份额，以及凝聚力极强的公司员工。荣泰的员工在各自岗位上发挥积极性、主动性和创造性，这是荣泰核心竞争力的关键所在。荣泰坚持在产量提高的同时，保证产品质量。我们追求企业的品质管理、供应链完善和产品研发创新。
3、 面对当前的市场环境，摩摩哒未来的规划是怎样的？
摩摩哒会始终坚持去做一个“不亏钱的互联网公司”。摩摩哒今年将采取稳步发展的策略。预计今年共享按摩椅铺设数量将与去年基本持平。摩摩哒在新铺设场地的选择上有严格要求，以保持成本的可控性。绩效考核方面，也会侧重于存量网点的运营效率。我们会努力争取在市场竞争中活得更久，走得更远。
4、 共享按摩目前所面临的挑战是什么？
主要的挑战来自于场地运营成本。随着共享按摩的普及和市场进入者的增加，新场地的获取成本呈现升高趋势，从而提高该网点的盈利难度。
5、 摩摩哒是否有流量变现的渠道？
摩摩哒在其APP和微信公众号中均提供摩摩哒商城入口。商城主要进行摩摩哒品牌的按摩椅、按摩小件及其他精选生活用品的销售。摩摩哒通过前期累积的用户流量进行 1）APP及微信商城中摩摩哒按摩椅产品和小件产品的销售；2）“摩豆”业务充值；3）广告收入变现。
6、 今年的外汇套保情况如何？
套保比例与去年相比是增加的。荣泰今年对外汇的敞口问题非常重视，目前公司制定的策略是设定套保比率下限，并在一定区间内根据市场情况进行浮动控制。从目前来看美元的汇率相对较为稳定，因此套保比率维持在既定区间的下限。
7、 公司对国内市场看法如何？
我们对未来几年国内市场的发展非常看好。中国市场一直以来按摩椅市场保有率较低，近年来通过以共享按摩椅为主的市场培育，消费者对按摩椅的认识在不断加深，购买热情也在提升。我们认为未来几年国内按摩椅市场会呈高速增长态势，为按摩椅行业带来良好的发展机会。
8、 公司今年的研发方向有哪些？
荣泰坚持三个研发方向：第一是提升现有产品的制造效率；第二是加速市场上诸如智能语音交互等新技术和新科技在按摩椅上面的应用以增强用户体验；第三是加强对按摩椅前沿技术的研究。近年来荣泰致力于加大按摩椅前沿技术研究的投入，以寻求按摩性能上的新突破。
9、 未来新开店数是否有具体测算，是否能持续高增长？
荣泰的销售增长并不取决于新开店面数量，而主要来源于单店产出的提高。就开店范围来看，荣泰的门店（含直营和经销）已涉及全国除西藏以外的各个省市自治区和直辖市。从新开店所在区域来讲，销售增长较快的区域集中在二三线城市，且销售渠道还有进一步下沉的空间。从经营理念来讲，荣泰更注重于深耕每一个销售区域。我们认为相比于快速增加门店数量，运营效率的提升往往能带来更大的增长。
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