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证券代码：603996                                   证券简称：中新科技
中新科技集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        
	
投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
√现场参观	□	一对一沟通
□其他                             

	参与方名称
	天风证券、盛盈资本

	时间
	9:30

	地点
	公司总部

	上市公司接待人员
	总经理江珍慧、董事会秘书盛伟建、证券事务代表江建

	投资者关系活动主要内容介绍

	公司接待人员首先带领客人参观了公司展厅和智慧工厂试验区SMT产线，而后在会议室进行了相关调研活动。开场介绍了中新科技集团概况、发展历史、主要产品等有关情况；其次，介绍了公司2017年度和2018年第一季度财务数据概况；最后，介绍了公司的行业地位、竞争优势、发展规划等主要关注点。
一、介绍公司概况和发展历史。
介绍：中新科技集团是全球电子行业优秀的原始设计与研发制造商，具备完整、雄厚的研发、制造和供应链配置能力，在全球行业企业中已处于领先水平。公司于2008年正式展业，2015年公司成功登陆上交所主板上市。当前，公司的主要产业覆盖了智能电视、笔记本电脑、平板电脑、商用显示器等智能电子产品的研发、制造和销售。
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近年来公司经营情况良好，主营业务收入规模实现连续高速增长，远高于行业平均增速，研、产、销一体化快速扩张和发展，行业地位显著提升。公司连续四年蝉联“中国十大彩电出口企业”，稳居全球智能电视工贸合作与自主品牌出货量前五强。
二、介绍2017年度和2018年第一季度财务数据概况。
介绍：2017年度，公司实现营业收入66.55亿元，同比增长58.90%；实现归属于上市公司股东的净利润1.46亿元，同比增长24.17%。近年来公司经营情况良好，主营业务收入规模实现连续高速增长，远高于行业平均增速。公司研、产、销一体化快速扩张和发展，行业地位显著提升，连续四年蝉联“中国十大彩电出口企业”，稳居全球智能电视ODM与自主品牌出货量前五强。
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2018年第一季度，公司实现营业收入17.34亿元，同比增长143.66%；实现归属于上市公司股东的净利润1,348.68万元，同比增长135.06%。一季度，公司主营业务收入继续呈现高速增长态势，降本增效措施进一步完善，产业发展质量不断提高，“量与质并进发展”明显体现。
三、公司CNC自有品牌目前的发展情况如何？
答：公司依托多维市场，深化品牌经营，在巩固ODM业务模式的基础上，构建国内外、线上线下多维市场紧密互动、协同发展新格局，全面推进品牌发展战略，提升产业附加值。
公司的“CNC”自主品牌线上已进驻苏宁易购、京东商城、天猫商城等主流平台，线下进驻苏宁、国美等大型连锁门店的销售平台并发展二三级城市的代理商、经销商、自营店、旗舰店超1500家，覆盖全国30个省（市、自治区）。狭路相逢勇者胜，我们将加快推进品牌战略，坚定不移地实施品牌经营，让“CNC”品牌的优质产品和中新科技的创新技术惠及广大消费者。
四、公司国内外业务占比各多少？
答：目前公司境外业务占六成左右，占重要地位。公司产品出口至亚洲、美洲、欧洲和大洋洲等全球120多个国家和地区。
五、公司有哪些竞争优势？
答：公司主营业务收入增长速度远高于行业平均增速，主要有以下几点竞争优势：
1.公司拥有显著的工业智能制造优势，拥有较强的成本控制能力和大批量产品的研发、设计制造能力；
2.公司拥有独特的供应链配置优势，拥有稳定的主要原材料战略资源供给，与京东方、熊猫、三星等主要液晶屏供应商缔结了长期稳定的战略合作，并在行业内开展独特的供应链整合模式——“半小时物料供给经济圈”；
3.公司拥有优质的客户资源优势，优质的客户资源优势为经营业绩连续高速增长打下扎实的市场基础；
4.公司拥有成熟的管理模式优势，深耕智能电子产业十年，具有较强的电子产品研发、制造技术能力和丰富的管理经验；
5.公司拥有优秀的企业文化优势，坚韧的企业家精神，是支持中新科技集团实现可持续发展的基石。
六、公司产品销售是否存在季节性？
答：消费电子产品销售具有季节性特征。按往年经验，一般上半年公司业务量占全年的四成左右，下半年业务量占全年的六成左右。
欧美市场方面，主要的节日如感恩节、圣诞节等集中在第四季度，因此各品牌厂商、零售商等一般在四季度集中备货，以应对节日的购物热潮。此外，其他节日如复活节等也会引起产品的销售增加。国内市场方面，因为五一假期、十一黄金周、双十一网络促销、春节假期等因素，总体上每年第三、第四季度是消费电子产品的销售旺季。
七、公司未来的发展规划如何？
答：在经营管理方面，公司将充分整合研发、制造、营销、服务、供应链等综合竞争优势，形成面向客户的一体化服务能力，提升响应速度，实现技术领先、产品领先、成本领先之目标。公司坚持以品牌销售和工贸合作相结合的战略决策和市场布局，构建国内外、线上线下多维市场紧密互动、协同发展的新格局。深入推进品牌发展战略，加快“CNC”自主品牌建设，不断提升产业附加值。
在资本运作方面，2017年12月公司非公开发行股票再融资工作取得重要进展，目前该次非公开发行股票事项已获得公司董事会和股东大会审议通过，后续将提交中国证监会审核。项目建设投资期为2年，第5年完全达产，这将大幅提升公司智能制造规模，进一步增强核心竞争力和综合实力。
在智能制造方面，公司以工业4.0为目标，以大数据运营为基础，高标准建设“中新科技智慧电子小镇”，继续加大研发力度、鼓励产品及技术创新，推动公司由制造产品向创造产品的方向发展。
在产业链资源整合方面，公司将继续深化与主要液晶屏供应商的战略合作，深入实施“半小时物料供给经济圈”建设，重点推进小屏幕产品配套件供应商的引进工作，不断向产业链上游延伸以拓展核心增值环节，加快形成以中新科技集团为核心的智能电子产业完整的产业链。
2018年，随着消费电子工贸合作行业集中度的不断提高和品牌发展战略的不断深化，公司将深入开展产业转型升级，汇智聚力，拼搏奋进，推进“量与质并进发展”，坚定不移提高产业发展质量。


	日期
	2018年6月15日
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