证券代码：603060                                     证券简称：国检集团
中国建材检验认证集团股份有限公司

投资者关系活动会议纪要

编号：2018-004
	调研日期：2018年7月20日
	调研时间：9:30-12:00

	调研地点: 北京市朝阳区管庄东里1号国检集团大楼第二会议室

	接待人姓名及职务：马振珠总经理、朱连滨副总经理

	来访人员：华泰证券张雪蓉、华商基金童立、星石投资王荣亮、工银瑞信钟睿、长城基金杨宇、国泰基金熊翊宇。

	调研形式：

√公司现场接待               □电话接待
□其他场所接待               □公开说明会

□定期报告说明会             □重要公告说明会

	调研活动主要内容：
1、 提问环节
问题1、公司扣非前后的归母净利润和去年同期相比增幅差距较大，这里的其他收益是何来源？
回答：公司的其他收益主要是政府补贴，所有政府补贴都与检验认证主营业务相关，如公司做标准专利和科研项目申请的补贴、公司作为高新技术企业获得的税收补贴等等。若根据财政部相关文件要求，这部分可以划入营业收入，但按照证监会对上市公司的相关准则要求，所有政府补贴要算到其他收益中，最后会作为非经常性损益扣除，这是导致扣非前后归母净利润相差较大的主要原因。
问题2：公司的国外业务有哪些？
回答：公司的常规国外业务一部分是国外企业要把产品进口到中国，需要国内机构检测，这样的客户公司每年会有几百家；一部分是中国企业在国外建厂，请国内机构去做检验、质量体系认证等服务。这几年随着“一带一路”战略的实施，中资企业在国外投资越来越多，公司的业务量也不断扩大，目前公司在埃塞俄比亚、赞比亚、阿尔及利亚均有海外检测项目。未来公司将重点拓展“一带一路”地区的业务，主要通过与走出去的中资企业合作,为“中国工程”提供配套的质量保障服务。

问题3：现阶段行业的监管趋势及对公司的影响如何？
回答：随着“放管服”改革的深化，政府对行业自律性和规范性的监管力度在加大，现在检验认证机构不仅要应对常规监督，还要面对各种各样突发的飞行检查。

对公司而言，我们的定位不止是做一个产品检测机构，而是围绕如何提升企业产品质量去开展业务，包括实验室能力比对和能力验证、标准化服务、人员培训等都是我们能够提供的技术服务，所以随着政府监管趋严，企业对产品质量提升的需求也会增加，这对公司也是好的机遇。
问题4：建材建工领域的市场规模如何，公司未来的市占率目标是多少？
回答：建材建工领域总体市场规模为 650亿元左右，公司的目标是通过并购重组的方式，加大全国性区域布局的力度，在未来五六年达到5%的市场占有率。
问题5：随着辽宁等地检测机构改革方案的陆续推出，会对行业和公司有何影响？
回答：加速事业单位性质检测机构的改革会对行业产生有利的影响，通过充分的市场竞争机制，整个行业服务能力会提升，同时与其他小的民营检测机构相比，事业单位无论是技术储备还是管理规范性都相对较好，所以我们认为未来可以带动整个行业的净化。
由于检验认证行业的资金门槛并不高，随着整个行业的发展，今后新增机构数量还是会增加，但同时整个行业结构也在发生变化，目前行业内缺乏品牌供给，没有真正品牌化和规模化的大公司，那么未来随着不断的整合，综合性的大机构会出现，不规范的小企业会逐渐退出市场，行业更加趋向于规范化。
由于文化和背景的趋同，公司在并购重组时会优先考虑国有或事业背景的检验认证机构，所以公司也在随时关注改制情况并做相关准备。未来公司的发展规划是建设300家以上分支机构，覆盖全国范围内所有的地市级城市，整体思路是既有区域布局，又可以突出当地产业特点，还有协同的服务效应。

问题6：建材类产品检测有地域性限制吗？

回答：建材产品检测要分情况，比如做水泥样品检测，可以很方便地通过物流解决，但我们给水泥工厂做环境、安全等综合性技术服务，就会存在地域半径问题。
问题7：实验室CNAS资质扩项的周期多长？
回答：目前公司每年组织两次常规扩项及更新工作，首先根据拟扩项相关检测标准进行内部验证，确认后向资质认定主管部门提交申请，通过专家现场评审后，即可开展相关业务。

问题8：新标准化法的修订对行业有何影响？ 

回答：这是标准化法从1989年颁布施行后第一次修订，其中最大的亮点一个是范围从工业领域扩大到农业、服务业等全领域，另一个是引入了团体标准。未来国家和行业标准数量会降低，团体性标准会大幅增加。
根据不同需求，未来同一产品会按照多个不同的标准来检验，对检验机构来说，好处是业务量会增加，挑战是对仪器设备和从业人员能力要求更高。
目前国检集团能够承担3000多个标准的检测工作，检测能力覆盖建工建材领域90%以上的标准。
问题9：公司建筑工程业务主要面向哪些客户？
回答：面向市场，主要客户包括政府、施工方、地产商、业主。建筑工程业务会受资质和服务半径限制。
问题10：四大募投基地的建设进度如何？

回答：四大募投基地的建设主要是为了扩充公司产能。目前西北基地建设正常进行，预计年底厂房建设完工；华东基地预计明年建设完毕；华南基地建设由于前期土地更换事项造成延迟，目前正处于设计阶段；华北基地由于北京城市副中心的整体规划尚未出台，建设进度确有延缓。
问题11：较其他年份而言，公司2013-2014年增速较低原因是什么？
回答：2009-2012年，公司为解决集团内部同业竞争问题，先后重组了苏州、秦皇岛、西安等企业，此外还从外部收购了上海、江苏等企业，所以这期间收入增速较高；2013-2014年，基于稳妥上市考虑，公司未采取任何收购动作，这个阶段公司业务完全是内源式增长；2015年以来的业绩增长，是公司通过前期努力拓宽业务领域带来的收入，尤其是在泛第三方服务包括安全环保、碳排放、能源管理、绿色建材等业务领域的拓展。
问题12：未来国家固定资产投资下降是否会对公司业务造成影响？
回答：影响不大，公司一直在拓宽业务领域，目前既有房屋结构鉴定方面的收入明显增加。
问题13：在强制性产品认证方面，公司安全玻璃和瓷质砖市占率为什么高？ 

回答：公司在行业内有天然的技术优势，所有安全玻璃和瓷质砖相关标准都是公司起草和制定的。
问题14： 公司未来资本的开支计划是什么？
回答：资本开支主要用于并购重组和固定资产投资。
问题15：并购工作是否有明确的时间安排？
回答：我们的基本原则是在保证好公司稳定内涵式增长的同时，逐步寻求一些有技术储备的、自我管理能力较强的、和公司本身战略匹配度较高的企业。目前整个检验认证行业发展还不是非常成熟，存在一些不规范的情况，所以在寻求标的的同时我们也会考虑到收购之后如何管理和协同的问题。


4

