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尚纬股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2019-001
	投资者关系活动
类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
√现场参观	
□其他                          

	参与单位名称及
人员姓名
	国盛证券有限责任公司：王磊
安信证券股份有限公司：吴用
中信证券股份有限公司：邱泽林

	时    间
	2019年3月1日

	地    点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	总经理：盛业武
董事兼董事会秘书：姜向东
总工程师：陈光高等

	投资者关系活动
主要内容介绍
	现场沟通与交流的主要情况和观点：
1、 公司产品在核电方面有哪些应用？
[bookmark: _GoBack]答：核电站用电缆产品作为公司领导行业的核心品牌，2018年，完成《民用核安全设备设计许可证》和《民用核安全设备制造许可证》扩证，许可活动范围全面涵盖第三代核电站“华龙一号”用安全壳内（K1 类）和安全壳外（K3类）电缆。
公司持续为阳江核电站项目、红沿河核电站项目，以及用于核电设备供应商的配套设备进行批次供货。2019年1月，公司中标 “华龙一号”全球首堆示范工程--中核福清核电站 5﹠6 号机组项目订单，意味着公司成为核电领域技术领先的电缆企业。
2、 今年全国城际高速铁路和城市轨道交通建设超出预期，公司产品在此方面有无布局？
答：公司成功自主研发轨道交通用高阻燃低释放B1类电缆产品，满足轨道交通领域对产品高安全性、可靠性和高阻燃性的要求，获得该市场领域客户的广泛认可。在进入轨道交通市场后的第一年，公司已参与北京、西安、成都等十余个城市的地铁项目建设，以及沪宁线、昌赣线等城际轨道铁路建设。2018年度，实现销售收入超1.58亿元，占公司营业收入的10%。2019年，公司将加大对轨道交通市场的开拓力度。
3、 公司在“一带一路”积极响应国家号召，有过哪些举措？
答： 公司积极把握国家十三五规划和“一带一路”倡议的重要机遇，重点瞄准“一带一路”沿线的非洲、中东以及东南亚地区，专门成立国际事业部，引进国际贸易人才，全力拓展国际业务，持续创新“借船出海”与“造船出海”模式。公司与中钢等大型央企建立战略合作伙伴关系，以联合体形式一起承接非洲输变电改造工程 EPC 项目，第一阶段从非洲地区输变电线路改造项目开始进行合作，并逐步向其他地区和国家市场拓展。2018年，公司海外市场销售收入1.7亿元，同比增长33.30%；
4、 在智能制造方面，公司与世界五百强企业是否有合作？
答：公司近年来一直全力推进生产智能化改革。2018年11月6日，公司与世界五百强企业德国西门子携手搭建了MES系统（即制造企业生产过程执行系统）。公司随后于当月启动MES项目，为公司打造全面一体化的智能制造解决方案，建设行业领先的数字化工厂，实现智能制造转型升级迈出了新的一步。
5、 一号文件刚刚出台，农业依旧是重点，请问公司在农业大数据和自动驾驶方面有无布局？
答： 2018年9月，公司增资南京艾格慧元农业科技有限公司，艾格慧元农业产品主要集中在为农业机械开发自动驾驶系统、智能控制操作系统和电子设备、农业大数据平台等，产品应用于农用拖拉机、联合收割机等大型地面农机器具上。符合国家发展战略规划和政策，并且具有广阔的国内外市场前景。2019年艾格慧元公司产品将正式投放国内外市场。
6、 今年以来，电网建设受到国家高度重视，公司在此方面有何优势？
答：随着国民经济对大规模电力输送和供应需求的不断提升，国家电网的建设与改造将为铝合金导线等导线产品以及 110kV、220kV 等高压、超高压电力电缆带来巨大的市场需求。依托公司募投项目带来的产能释放，公司重大项目事业部将以产品为中心，发挥技术与销售协同作战优势，全力攻坚电网市场，特别是突破超高压电力电缆产品市场，使该系列产品成为公司新的业绩支撑点。
目前，公司具备超高压电力电缆生产、销售资质，在超高压电力电缆市场领域已形成一定的供货业绩。
7、 在电线电缆行业，品质竞争加剧了企业的分化，请问公司在技术资质上有哪些优势？
答：高质量的产品为公司市场竞争提供了坚强有力的保障。公司始终贯彻落实以“核电品质”作为全面管理要求的企业准则。通过贯彻执行核电厂质量保证安全规定和武器装备质量管理体系等极其严苛的品控体系和ISO9001：2008国际质量管理体系的各项标准，从产品的设计端到制造端，严格控制每道电缆工序，确保产品高安全性和可靠性，让每一根电缆都具有核电品质。公司在生产、技术、质量、销售服务等方面的实力得到了客户的广泛认可，并被高标准行业客户中广核连续三年认定为“A级优秀供应商”。
[bookmark: _Hlk2205792]公司每年投入不低于销售收入的3%用于研发，拥有两大省级企业技术中心及工程技术中心，并与西安交通大学、哈尔滨理工大学、四川大学、上海电缆研究所等建立了稳定的产学研战略合作。公司以提升电缆产品质量为基础，不断提升企业的技术创新，提高产品附加值，以此来支持企业自身做大做强。公司拥有各类专业技术人员342人，占公司总人数的31.32%，拥有国家专利176项，其中发明专利42项，国家及省级科技成果鉴定25项，列入国家火炬、省级技术创新计划重点项目15项，新产品鉴定2项，科技进步奖12项。
公司已获得国家高新技术企业认定，先后通过了ISO 9001质量管理体系、GJB 9001C武器装备质量管理体系、ISO14001环境管理体系、OHSMS18000职业健康安全管理体系、测量管理体系认证，并获得了四个国家船级社认证（美国船级社ABS、中国船级社CCS、挪威•德国船级社DNV•GL、韩国KR），欧盟CE安全认证，中国环境标志产品认证证书，（单芯、双芯可分离型）光伏电缆TUV证书、俄罗斯海关联盟证书、俄罗斯安全防火证书、中国矿用产品安全标志证书以及中国民用核安全设备设计和制造许可证。
8、 请问公司经营活动现金流净额为什么会出现大幅减少，原因是什么？
答：在电缆行业企业的运营中，主要原材料铜、铝、电缆料等在运营周期中会占据大量的资金，而电缆的销售回款方面，客户主要采用阶段付款模式。由于公司所处行业销售模式特点，应收账款随着公司收入规模快速增长而出现较快增长，加之承兑汇票结算的款项增多等因素，导致经营活动现金流量净额同比减少。2019年，公司将加强完善公司应收账款管理，在业务发生的不同阶段（事前、事中、事后）对应收账款采取不同的管理方法，降低应收账款收回的风险。
9、 我们注意到公司昨晚披露了2018年年报，年报业绩很不错，收入规模增长70%以上，可以详细说明原因吗？
答：2018年度，公司持续巩固并加强国内外市场的开拓，市场份额进一步提升，国内外市场营销呈现“多点开花”，实现营业收入157,521.01万元，同比上升72.29%。
（1）传统优势市场巩固加强，收入快速增长
通过细分领域，明确公司的产品重点拓展方向，公司构建了四大营销片区、重大项目事业部、国际事业部和销售公司，整合了营销资源，形成了团队作战能力。在电缆行业新的竞争格局下，公司进一步扩大了钢铁冶金领域、石油化工领域、电气装备市场领域的竞争优势。2018年度，公司在电气装备、钢铁冶金、石油化工市场领域收入大幅增加，实现销售收入7.66亿元，占公司营业收入的48.54%，同比增长235.23%。
（2）轨道交通市场取得突破
公司成功自主研发轨道交通用高阻燃低释放B1类电缆产品，满足轨道交通领域对产品高安全性、可靠性和高阻燃性的要求，获得该市场领域客户的广泛认可。在进入轨道交通市场后的第一年，公司已参与北京、西安、成都等十余个城市的地铁项目建设，以及沪宁线、昌赣线等城际轨道铁路建设，实现销售收入超1.58亿元，占公司营业收入的10%。
（3）核电及新能源、海外等市场保持稳步增长
2018年，公司持续为阳江核电站项目、红沿河核电站项目以及其他核电配套设备厂家进行批次供货；持续推进光伏、风电业务，随着光伏发电及风力发电市场领域的稳步增长，光伏电缆订单大幅度增加，风电订单保持稳定增长；核电及新能源市场实现销售收入1.88亿元，同比增长150.25%；
公司专门成立国际事业部，重点瞄准“一带一路”沿线的非洲、中东以及东南亚地区，与大型央企建立战略合作伙伴关系，以联合体的方式共同开发海外市场。2018年度，公司海外市场销售收入1.7亿元，同比增长33.30%。
10、 从年报中看到，公司净利润增长较快，请公司介绍一下主要原因是什么，是否具有持续性？
答：2018年，公司实现归属于上市公司股东的净利润5,797.68万元，同比上升243.40%。主要有以下三方面原因：
（1）产品结构进一步优化，高附加值产品市场份额提升
2018年以来，为适应市场竞争格局的变化，公司继续推进营销体制改革，进一步优化调整产品结构和客户结构，不断提升高附加值产品市场份额。一方面，重点研发高附加值产品，公司在核电站用电缆、轨道交通用电缆产品领域的突破性进展，以产品升级提高市场份额及毛利率，另一方面，大力开拓海外市场，提高了公司产品在海外市场领域的销售比例，报告期内随着销售收入的增长，实现销售毛利率上涨2.18个百分点。
（2）收入快速增长带来规模效应，生产管理水平与生产效率的同步提升
报告期内，随着销售收入的快速增长，生产规模的扩大，订单量的快速增长带来规模化效应，同时，公司持续推行精益生产，在保证产品质量的前提下，通过科学设计生产计划管理制度和流程改进生产系统，持续提升产品创效能力。生产管理水平及生产效率的双提升推动产能利用率提高，使得加工毛利率提升了0.98个百分点。
（3）各项费用控制良好，期间费用率下降明显
公司期间费用控制良好，期间费用率下降明显。公司实行费用预算管理，严格预算管控，控制各项费用的日常开支，优化资金使用效率。报告期内，期间费用率为13.72%，同比下降1.08个百分点，其中销售费用率、管理费用率分别下降为0.84、0.61个百分点。
2019年，公司将不断优化产品结构，进一步提升生产管理水平及生产效率，同时，加强各项费用的控制与管理，持续提升公司盈利水平。

	附件清单（如有）
	无

	日    期
	2019年3月1日
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