证券代码：603060                                     证券简称：国检集团
中国建材检验认证集团股份有限公司

投资者关系活动会议纪要

编号：2020-002
	调研日期：2020年3月3日
	调研时间：10:00-11:00

	调研地点: 电话接待

	接待人职务及姓名：副总经理、董事会秘书宋开森

	来访人员：华泰证券：方晏荷，张雪蓉，王玮嘉，施静，国信证券：贺东伟，中欧基金：汤洁

	调研形式：
□公司现场接待               √电话接待
□其他场所接待               □公开说明会
□定期报告说明会             □重要公告说明会

	调研活动主要内容：
问题1、请介绍一下国检集团受疫情影响的情况以及全年经营计划是否相应调整。
疫情对公司的直接影响还是比较大的，一季度受春节假期及下游需求影响，公司业务收入有较大幅度的下滑。
从业务板块来看，建工建材检验业务作为公司传统优势业务，主要客户群体为国内大型建材生产企业、国内重大工程等，受下游影响较大，业务在2月份受到冲击，通过对业务量进行持续跟踪发现，随着公司主要客户群体的复产复工，建材建工板块业务有一定的恢复，自2月下旬开始，业务量逐步增加，下游逐步复苏但是尚未回归正常水平，业务的全面恢复要滞后于第二产业。
食品、环境检验业务因疫情受到短期影响，但全年影响不大，还有新的增长空间。此外，新材料领域的检测由于占比小，在疫情期间基本未受影响，从全年来看预计会呈现比较好的态势。
从整体来看，预期后续政府会出台相应利好政策，公司拟采取措施在疫情恢复后狠抓生产经营任务，暂时不调整2020年经营目标。
问题2、在外延发展方面，公司更倾向于通过并购还是新建分支机构进行扩张？
公司更倾向于通过并购方式，主要基于以下原因：一方面，从行业整体情况来看，检测机构“小散弱”的态势明显，可并购的标的数量较多；另一方面，根据检测行业的特性，新建公司或者实验室初期需经历时间较长的实验室建设、人员培训、质量体系运行、取得资质证书、开拓市场阶段方可盈利，而并购方式可以缩短收益周期，提高投资效率，更符合企业稳健发展的经营要求。此外，公司也不排除以新建方式进行外延发展。目前，公司的新建方式主要是在重点区域设实验室和现有子公司实验室的扩项，以实现业绩的平稳增长。
伴随着社会的发展和经济的增长，国内检验检测认证行业取得了迅猛发展，同时也面临着日趋激烈的竞争。结合国检集团的战略部署及所属行业的特殊性和重大机遇，国检集团致力于建立辐射全国兼具业务广度和专业深度的检验认证服务网络。公司通过并购方式来扩大行业布局及地域布局，进一步提升市场占有率，实现跨领域发展，可以有效提高国检集团的盈利能力，进一步增强竞争优势。
问题3、请问公司并购项目的资金来源主要是什么？

两材重组项目中，资金主要来源于公司的自有资金及募集资金。按照公司目前的情况，对于接下来并购项目的资金来源，公司计划主要以银行贷款为主，对于规模较大的项目，公司也会考虑在资本市场进行融资。
问题4、公司参与并购的项目涉及国有机构及事业单位，请问公司参与上述单位的并购是否考虑到了效率问题，实施此类项目的理由是什么？
公司选择投资项目，会经过审慎研究和综合考虑，选择国有单位作为投资标的，主要是基于以下方面的考虑，首先，国有机构市场占有率稳定，在当地市场影响力较大；其次，此类投资的投资成本较低，溢价收购很少；再次，国有机构及事业单位在管理方式、质量管控方面比较规范，选择此类标的有利于公司进行风险控制。
问题5、请问枣庄公司发展情况及发展预期是怎样的？
2019年，枣庄公司经营情况良好，资质能力拓展有序进行。截至目前，枣庄公司环境实验室建成并取得资质，新材料领域检测也取得了一定能力，预计枣庄公司未来几年内生发展方面会保持持续增长。
在外延方面，枣庄公司也有持续提升的潜力，目前枣庄公司收入仅仅为一个区的建工检测及全省的建材检测。后续公司将依据与政府战略协议，加强对全市范围内其他区机构的并购。目前，外延进展稍有延迟，原因主要是2019年因为两材重组项目精力兼顾不够，工作力度需要加强。2020年，公司将全力投入此项目的整合和后续推进。
枣庄公司2020年的经营目标是收入利润总额同比翻倍。
问题6、请问目前公司主要业务的竞争格局是怎样的？
纵观整个行业格局，建工检验领域竞争较大，尤其是在经济较发达的地区，随着资质的放开，机构数量增幅较大。自2018年下半年开始，上海，厦门，广州等地区竞争十分激烈，部分地区的业务报价与政府指导价相比折扣极大；而上述地区的建工收入接近公司建工总收入的一半，因此，当前阶段公司在建工领域面临的竞争形势较为严峻。根据现有情况，预估上述区域市场竞争格局短期不会有太大的变化，但是由于疫情的到来，近几年新设公司的生存挑战较大，可能会对区域格局产生一定影响。
在建材检验领域，公司拥有国家级、行业级中心较多，客户较为稳定，主要为流通领域和大型建材生产厂商，因此在这一领域，公司有信心把控行业制高点，竞争优势较大。
在食品及农产品、环境检测领域，公司现有的都是区域性机构，主要竞争对手为本地国有和民营企业，但公司收购的此类业务的标的大多为行业区域性龙头，公司致力于优化资源配置，实现优势对接，推动公司向综合性检测机构的发展，进一步增强竞争优势。
问题7、请问2019年北京奥达清公司的发展情况如何？ 

2019年，奥达清公司经营良好，业绩超过了业绩承诺，在协同方面亮点也较多。另外，在防治水污染方面，加强科技研发与应用，积极推动跨地域、跨领域技术业务协同。
目前在疫情期间，奥达清公司充分利用自身业务优势，积极开展医疗废水监测、应急监测、医疗扩建项目环保验收等工作，做好政府和医疗机构疫情防控环境管理的参谋和助手。预计能取得较好的经济效益和社会效益。


