证券代码：688139                                 证券简称：海尔生物
青岛海尔生物医疗股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2021-025

	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □ 分析师会议
□媒体采访            □ 业绩说明会
□新闻发布会          □ 路演活动
□现场参观             电话会议
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
	共53家机构，参会机构名单详见附表。

	时间
	2021年8月30日-9月3日

	参会方式
	现场会议、电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书黄艳莉、证券事务代表蒋宏建、

	投资者关系活动主要内容介绍

	第一部分  介绍公司概况
2021年上半年，公司持续聚焦战略，把握市场机会，围绕生物安全综合解决方案的发展方向，进一步加快物联网方案应用场景的复制延伸，进一步加强生物安全产品方案的研发创新，进一步深化市场网络体系的全球布局，在创造用户最佳体验的同时保障了公司业务的快速发展。
公司各项经营指标持续快速增长，上半年实现销售收入92,795.42万元，同比增长56.05%；利润总额64,241.36万元，同比增长269.68%；归母净利润57,307.75万元，同比增长270.06%。公司物联网解决方案业务实现收入23,235.22万元，同比增长138.43%，占总收入的比重25.04%，物联网方案业务高速增长势头不减。
从区域来看，公司国内外市场网络布局持续深化，覆盖地区和用户群体快速扩大，市场拓展工作稳步推进，国内市场收入67,152.00万元，同比增长76.55%。海外市场实现收入23,664.13万元，同比增长13.62%。此外公司持续加强研发投入来支持未来的长期可持续发展，上半年研发投入总额9256.91万元 同比增长57.86%，研发费用率10%。此外公司营运资金高效周转，总资产的收益率和净资产收益率保持同比提升的态势。
第二部分  问答环节
问题一：请分场景介绍公司上半年收入情况？
答：公司主要分为四大场景，分别是样本安全场景、疫苗安全场景、药品及试剂安全场景以及血液安全场景。上半年场景收入快速增长，市场竞争力不断提升，样本安全产品及解决方案实现收入38,385.27万元，同比增长35.44%；疫苗安全产品及解决方案实现销售收入16,072.27万元，同比增长5.51%。其中，物联网智慧疫苗接种解决方案实现收入6,831.20万元，同比增长41.38%；药品及试剂安全产品及解决方案实现销售收入26,728.58万元，同比增长98.30%；血液安全产品及解决方案实现销售规模9,630.01万元，同比增长432.13%。
问题二：请公司介绍一下移动接种方案以及它的销售模式？
答：公司的智慧移动预防接种方案是与中国疾控中心共创的方案，该方案通过海乐苗预防接种车、移动接种方舟等产品在接种过程中实现全流程记录追溯，接种数据可以与疾控系统实时交互，能灵活应用于政府、疾控、港口、监狱、企业等人员密集场所以及偏远乡村地区。          
根据客户的需求情况，移动接种方案销售模式分为两种——销售和租赁，目前以租赁模式为主。在上半年全民接种过程中公司抓住机会快速发展，上半年已经在90余个地市服务近300万人次，截至报告期末公司移动接种方案在手订单超过5,000万元。根据目前全国接种情况，公司认为此方案具有持续性。
在为客户提供移动接种服务过程中，公司的方案获得新华社、人民日报、中央电视台等多家权威媒体报道，方案的广泛应用也使用户对公司场景方案有了更深的认知，迅速提升了公司的品牌影响力，为物联网智慧疫苗接种解决方案在全国加速推广复制奠定基础。
问题三：请问公司子公司重庆三大伟业的业绩增长的主要拉动力是什么？
答：从内部来讲，公司收购重庆三大伟业后，从研发、生产、市场、服务等各个方面不断融合，上半年重庆三大伟业实现了快速发展，销售收入同比增长30.76%，净利润同比增长44.45%，现金流持续增长，同时与多家生物制品公司合作进一步深化。从外行业来讲，目前国内血浆供应大部分靠进口，随着 “十四五”规划出台，湖北、云南、甘肃、黑龙江等地的新采浆站不断获批，国内采浆站建设速度将进一步加快，对应血浆站上游设备、耗材的需求也在持续增加，行业空间持续扩容。
问题四：公司合同负债增加原因？
上半年，公司合同负债4.2亿，主要是上半年预收货款增加所致，整体与订单转化和交货周期相关。
问题五：请问公司在生物安全领域相对于竞争对手的优势是什么？
答：公司在非存储生物安全领域的竞争优势如下：
1、用户优势：公司的用户本来就是医院、疾控、科研机构等，公司产品在客户已经形成了较好的口碑，且我们跟用户的交互比较深入密切，能第一时间感知用户的需求，这让我们非存储方案在进入和使用过程中能更好的提升用户体验。
2、渠道优势：公司在国内有200多家经销商，海外有超过500家经销商，这些经销商对着下游的用户都很有竞争力，也让我们新产品能更多地进入用户实验室
3、方案优势：公司生物安全综合化方案不断拓展，依托生物安全柜、培养箱、离心机、超净工作台等丰富的物联化实验室产品，以及在实验室安装的环境检测系统，打造智慧实验室方案，一站式的产品方案也更符合用户的需求。同时，公司也会持续推进外延拓展，进一步提升公司的方案竞争力。
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	附件清单（如有）
	参会机构名单

	日期
	2021年9月3日


附件：参会机构名单（排名不分先后）
	序号
	参会机构
	序号
	参会机构

	1
	Principle
	28
	青岛洪运瑞恒私募基金

	2
	TORQ
	29
	趣时资产

	3
	安徽海螺创业投资
	30
	上海混沌投资（

	4
	安徽明泽投资
	31
	上海玖鹏资产

	5
	北京遵道资产
	32
	上海考铂投资

	6
	北信瑞丰
	33
	上海少薮派投资

	7
	创金合信管理有限公司
	34
	上海涌津投资

	8
	德邦证券
	35
	上投摩根基金

	9
	工银安盛
	36
	深圳市金广资产

	10
	光大证券
	37
	深圳市新同方投资

	11
	国泰基金
	38
	施罗德基金

	12
	国泰基金
	39
	太平资产

	13
	华宸未来
	40
	新华基金

	14
	华创证券
	41
	新华养老保险

	15
	华金证券
	42
	兴全基金

	16
	环懿投资
	43
	兴业基金

	17
	建信基金
	44
	兴业证券自营

	18
	金元证券
	45
	易方达基金

	19
	进化论资产
	46
	翊安（上海）投资

	20
	九泰基金
	47
	银华基金

	21
	凯丰投资
	48
	浙江巴沃资产

	22
	民生加银基金
	49
	中海基金

	23
	宁波幻方量化投资
	50
	中宏人寿保险

	24
	农银人寿保险
	51
	中金基金

	25
	盘京投资
	52
	中欧基金

	26
	平安养老保险
	53
	珠池资产

	27
	前海人寿保险
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